AUTA TYGODNIA

NOWE MODELE DACHI

Sprawdzona taktyk

Dlaczego tanie samochody sa dobre?

Bo sa dobreitanie. Ta zasada
pozwolita osiggnad Dacii sukces i nic
dziwnego, ze firma bedzie jej sie
trzymata w nastepnych latach

fali. W minionym roku tyl-

ko w Europie sprzedat bli-
sko 240 tys. samochoddw oso-
bowych, czyli 0 29,2 proc. wie-
cej niz w 2008 r. Dane po czte-
rech miesigcach tego roku sa
jeszcze lepsze. Do koica kwiet-
nia na drogi Stareqc Kontynen-
tu wyjechato juz o ponad
31 proc. wiecej Dacii niz w ana-
logicznym okresie roku po-
przedniego. W Polsce do konca
maja firma zanotowata ponad
54-procentowy Wzrost popytu.
Przy takiej dynamice sprzedazy
nie dziwi wiec, ze koncern fako-
mym wzrokiem spoglada na
nowe segmenty rynku. Po uda-
nym debiucie

R umunski producent jestna

przez biuro stylistyczne marki.
Warto tu zwréci¢ uwage na to,
ze o ile w przypadku pierwsze-
go Logana tzw. rumunski wkiad
w opracowanie modelu nie
przekroczyt 20 proc., o tyle
w nowym ma siegnaé nawet 75
proc. (w Sandero to 40 proc.).
Duzy nacisk polozony bedzie
ponadto na zwiekszenie bez-
pieczenistwa pasazerow. Nato-
miast rewolucyjnych zmian nie
nalezy oczekiwaé w konstrukgji
ukladéw jezdnego i napedowe-
go, co pozwoli zachowa¢ kon-

kurencyjna cene auta.
Wrykorzystywanie gotowych
rozwiazan to sztuka, ktérg
Dacia opanowala do perfekcji,
np. w Dusterze az

kompaktowego
SUV-a Duster po-
jawito sie coraz
wiecej informacji
na temat kolej-
nych premier, kto-
re zgodnie z filo-
zofig marki beda
solidne i tanie.
Zanim to jednak
nastapi, firma od-
swiezy swdj pod-
stawowy model, od ktorego tak
naprawde zaczat sie jej global-
ny sukces. Chodzi oczywiscie
o Logana - auto, ktére poczat-
kowo mialo by¢ oferowane tyl-
ko na rynkach wschodzacych,
a obecnie jest hitem takze
w Europie Zachodniej. Jego no-
wa generacja powinna by¢
przedstawiona pod koniec
przysztego roku. Wiadomo juz,
ze wykorzysta te sama plvte
podlogowa co aktualna wersja,
natomiast zvska nows stylisty-
ke, ktéra nie tylko od$wiezy
wyglad modely, lecz przede
wszystkim uczyni go bardziej
atrakeyinym dla miodszej gru-
py klientow. Widad to na naszej
wizualizacii komputerowej,
= ktéra powstata na bazie dwéch
£ projekidw przygotowanvch

DAL ARSON, RADOVAN VARICAK, RENE DEMARELS

57 proc. podzespo-
6w pochodziz pro-
dukowanych juz
wcezesniej modeli
grupy Renault. Ta-
kie postepowanie
nie tylko ogranicza
koszty, lecz takze
skraca faze projek-
towania samocho-
du. Tak te? bedzie
- w przypadku kolej-
nej nowosci koncernu, ktéra na
rynek trafi w roku 2012. Prace
nad nia potwierdzit Vincent
Carré, szef globalnego marke-
ringu Renault Dacia. City - au-
to o typowo miejskim charak-
terze — powstanie na platfor-
mie Renault Clio II. Ma mie¢
5-drzwiowe nadwozie o dhu-
gosci 3,5-3,6 m kryjace w sobie
4-miejscowe wnetrze. Pod ma-
ske City trafi benzynowy silnik
o pojemnosci 1,2 1 mocy 60 KM
z Renault Twingo. W planach
Jjest réwniez mata jednostka wy-
sokoprezna. Najwiekszym atu-
tem tego modelu bedzie oczywi-
$cie atrakeyjna cena - niespelna
5 tys. euro, czyli ok. 20 tys. 7},
Na tym nie koniec. Trwaja
bowiem prace nad limuzyng
i minivanern.
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“Dacia Grande
Tafisza alternatywa dia modeli kiasy $redniej. Auto powstanie na wydiuionej platformie Renault Fluence’a. Bed
ponad 4,8 m, a do napedu wykorzysta silniki o mocach od 90 do 140 KM. Prognozowana cena wersji bazowej to 1

PODSUMOWANIE

W Szef operacyjny Renault Patrick Pelata stwierdzil, Ze Dacia jest nie tylko marka, lecz
takie filozofia, ktora ma na celu osiagniecie optymalizacji kosztow produkcji aut na kaz-

dym etapie. Dzieki temu mozliwe jest zaoferowanie klientom konkurencyjnych cenowo
modeli. Jak widac, taktyka ta przynosi wymierne efekty, a rumunska firma notuje dwu-

cyfrowe wskazniki wzrostu popularnosci. Poszerzenie gamy produktow (w ciagu najbliz-

szych 2-3 lat oferta Dacii obejmie 10 linii modelowych) moze w tym przypadku poprawic
te wyniki, tym bardziej ze klienci doceniajg nie tylko atrakcyjne ceny wyjsciowe, lecz
takze duza niezawodnosc i niskie koszty eksploatacji aut rumunskich.
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